EINLADUNG ZUM
WORKSHOP

Menschen kaufen Ware von Menschen
die sie schatzen und mogen
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Zielgruppe:

Flr Vertriebsmitarbeiter, Verkaufsinnendienst, Verkaufer und Privatpersonen, um die perfekte
Vermarktung von Ware, Dienstleistung und Selbstvermarktung zu generieren - denn die

Hauptperson sind immer Sie!
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Zielsetzung, Inhalte:

Hinter jedem Produkt, jeder Dienstleistung und jedem Handwerk steckt viel Arbeit, Zeit und Geld,
deshalb befassen wir uns taglich damit. Auch kennen wir natirlich unser Produktangebot —
schliellich haben wir es unzdhlige Male Uberarbeitet, prasentiert oder verkauft. Die
Anforderungen wachsen und damit auch die Herausforderungen im Hinblick auf das betriebliche
und personliche Bestehen und Vorankommen. Wir wappnen uns mit ausgefeilten Strategien
oder aggressiven Preisen, setzen beispielsweise immer ofter Social Media Werbung ein und
denken standig dariber nach, wie wir unser Business erfolgreicher weiterentwickeln kénnten.

Doch bei all den vielfiltigen Uberlegungen vergessen wir oft auf das Wesentliche:
»Menschen kaufen Ware von Menschen, die Sie schatzen und mégen”.

Taglich haben wir alle mit dem Thema ,Verkauf” zu tun. Egal ob wir Waren, Dienstleistungen
oder uns selbst als Person, beispielsweise in einem Vorstellungsgesprach verkaufen missen, die
Herausforderung ist immer die gleiche. Das Schéne daran ist, dass es noch nie so einfach war wie
jetzt, beim Gegenliber zu punkten: In einer Zeit, in der sich Kommunikation oft nur mehr in den
digitalen Medien abspielt, sehnen sich die Menschen wie nie zuvor nach einem authentischen
und respektvollen  Miteinander. Werte wie  Aufmerksamkeit, = Wertschatzung,
Einflihlungsvermogen und Empathie bilden die Grundlage fiir Ihren persénlichen Verkaufserfolg.
Diese Logik klingt so banal und bleibt trotzdem sehr haufig voéllig ungenitzt. Doch Tatsache ist

und bleibt:

Geschidfte werden unter Menschen gemacht und Menschen haben Gefiihle — genau diese

missen Sie treffen!
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Themenschwerpunkte fiir diesen Workshop:

Menschen kaufen Ware von Menschen die sie schatzen und mégen — und wie man sich das
Mobgen erarbeitet

Kundenbindung in Zeiten von E-Commerce, wichtiger denn je

Kleine Gesten - groBe Wirkung

Zusatzverkauf — der garantierte Umsatzverstarker

Situationsgerechte Kommunikation — die Basis fiir Ihren Verkaufserfolg

Was macht mein Unternehmen/mich einzigartig — Bewusstseinsbildung fiir unsere
Alleinstellungsmerkmale/Kundennutzen

Nachweisbarer Verkaufserfolg durch klaren Fokus auf Kundennutzen und USP

Kennzahlen, Daten, Fakten — wie gehe ich damit um, was kann ich davon ableiten
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lhr Nutzen: Unmittelbar nach diesem Workshop...

v' kennen Sie Ihr Alleinstellungsmerkmal als
Marke/Person/Dienstleister und wissen, dieses effizient in
Ihrem Verkaufsgesprach einzusetzen
v werden Sie die 2 Achsen fiir ein erfolgreiches Miteinander
gekonnt ausbalancieren und konnen auf Augenhohe,
unabhangig von Hierarchien kommunizieren
v’ schaffen Sie durch Wertschatzung und Empathie ein
@ ,neues” Miteinander und legen damit den Grundstein fiir eine
j erfolgreiche Kooperation
v wissen Sie, wie Sie mit kleinen Gesten groRe Erfolge landen
7 v' haben Sie die Kunst des individuellen Agierens mit
ff(ﬁi vos /I\/ unterschiedlichen Charakteren bestens verstanden
v ist lhnen  bewusst, dass Erfolg nichts mit
Raketenwissenschaft zu tun hat — Sie lernen, drei wichtige
Tugenden einzusetzen
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,ﬁ\y gj: v’ wissen Sie, worauf es beim Teamgeist ankommt und wie Sie
; K @ N N ihn geschickt nitzen kénnen
WiLL v sehen Sie Ziele nicht mehr als Feindbild, viel mehr als
A L Navigationshilfe

v" kdénnen Sie energieraubende Preisdiskussionen durch
Visualisierung des gesamten Werbepaketes geschickt steuern
und entscharfen

v wissen Sie, wie Sie mit strategischer Markbearbeitung trotz
gesattigter Markte, Ihr Business erfolgreich expandieren
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Kurzvita

Unternehmensberatung, Trainings und Sportmanagement

Christian Zulehner stellt international einer Vielzahl von
Kunden seine Expertise, welche auf Uber 25 Jahren
Berufserfahrung im Vertrieb sowie in der Personal &
Unternehmensfiihrung basiert, zur Verfligung.

Werdegang:

Ausgebildeter Betriebswirt und Sportmanager. Seit 2010
gibt er sein weitreichendes Knowhow im Rahmen von
Workshops, Trainings, Coachings und Vortragen an
Firmen, Einzelpersonen und an Hochschulen als Lektor
weiter.

AuBendienst, Key Account Manager, Verkaufsleiter und
Prokurist bei adidas. General Manager bei Amer Sports
und Puma Osterreich, Ungarn, Slowenien. Internationaler
Sales Director Kastle Ski fiir 17 Lander.

Master Thesis: Platzierung eines Premium Produktes in
einem stagnierenden Ski-Markt.

Referenzen u.a.:

Admonter #3%

NATURE'S FAVOURITE DESIGNER
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PREMIUM SPORTSWEAR
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WEITERE KURSINFORMATIONEN:

Datum:

Anmeldeschluss:

Zeit:

lhre Investition:

Ort:

Zimmerreservation:

Hoteldetails:

Mo. 22. - Di. 23.10.2018

Freitag, 07. September 2018

Montag 10:00 — 18:00 Uhr, Dienstag, 09:00 — 17.00 Uhr

€ 749,- exkl. USt.

(inkl. Skript, Kaffeepausen, 2x 3-gdngiges Mittagessen ohne Getranke)
Hotel Ammerhauser, DorfstraRe 1, 5102 Anthering b. Salzburg

Bitte reservieren Sie sich bei Bedarf ein Zimmer, ein Kontingent ist

bereitgestellt, Einzelzimmer a € 95,- inkl. reichhaltigem Frihstiicksbuffet

Tel. +43/6223/2204, info@ammerhauser.at, www.ammerhauser.at

AMMERHAUSER |

x4« HOTEL. SEMINAR, RESTAURANT {
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Nach einem anstrengenden Seminartag finden Sie Erholung im kleinen, aber feinen Vitalbereich
des Hotels. Auch die Antheringer Au, ein Paradies flir Laufer und Nordic Walker, ist nur wenige
Gehminuten vom Hotel entfernt.

Wir sind sicher, Sie werden sich sehr wohlfiihlen und
freuen uns auf lhre baldige, fixe Reservierung!

I



&4

[EHNER

o—m—o— Lo—u—

Anmeldeformular Workshop

Menschen kaufen Ware von Menschen die sie schiatzen und moégen

Kursdatum:

22.-23.10.2018, Hotel Ammerhauser, Anthering

lhre Investition:

€ 749,00 exkl. USt. (inkl. Skript, Kaffeepausen, 3-gdngiges Mittagessen)

Vor- und Nachname:

Rechnungsadresse:

Firmenwortlaut (wenn
gegeben):

Strafle, Hausnummer:

PLZ /Ort:

(Mobil)Telefonnummer:

E-Mail Adresse:

Zahlung:

Die Bezahlung der vollstandigen Teilnahmegebiihr wird unverziiglich nach Erhalt der Rechnung
fallig. Ihre Anmeldung ist mit dem Eingang bei Firma Zulehner Promotion verbindlich. Sollte es
zu einer Uberbuchung eines Kurses kommen, erfolgt die Reihenfolge der Platzzuteilung in der
Reihenfolge des Zahlungseinganges der vollstandigen Teilnahmegebihr. Vertragspartner,
deren Teilnehmerin aufgrund dieser Regelung nicht am vertragsgegenstandlichen Kurs
teilnehmen kann, kénnen diese auf eine vom Veranstalter zu fihrenden Warteliste setzten
lassen. Erhadlt die Teilnehmerin keinen Kursplatz, wird die Kursgebihr innerhalb von 4 Wochen
ohne Zinsen refundiert.

Stornierung:

Der Vertragspartner ist berechtigt, bis zum Anmeldeschluss, welcher ein Monat vor dem
Vortragsdatum festgelegt ist, kostenlos zurlickzutreten. Erfolgt der Riicktritt vom Vertrag nach
Anmeldeschluss, werden bereits entrichtete Teilnahmegebiihren nicht mehr zurlckerstattet.
Die Verpflichtung zur Zahlung der vollstandigen Teilnahmegebihr durch den Vertragspartner
bleibt aufrecht. Es ist dem Vertragspartner allerdings gestattet, nach Ricksprache mit dem
Veranstalter eine geeignete Ersatzteilnehmerin als die angemeldete Teilnehmerin zu dem
vertragsgegenstandlichen Kurs zu entsenden. Mit lhrer Anmeldung erklaren Sie sich mit diesen
Kursbedingungen einverstanden.

Datenschutzerklarung:

Nach Absenden der Registrierung erfolgt eine Verarbeitung der oben angefiihrten Daten durch
den datenschutzrechtlich Verantwortlichen zum Zweck der Vertragserfillung auf Grundlage
des mit der Registrierung abgeschlossenen Vertrages fir die Vertragslaufzeit. Es besteht keine
gesetzliche oder vertragliche Verpflichtung zur Bereitstellung der personenbezogenen Daten.
Die Nichtbereitstellung hat lediglich zur Folge, dass keine Anmeldung moglich ist. Es erfolgt
eine Weiterverarbeitung der Daten, welche mit dem urspriinglichen Verarbeitungszweck
vereinbart ist, auf derselben Rechtsgrundlage zum Zweck des Direktmarketings in nicht
einwilligungspflichtigen Formen, wie dem adressierten postalischen Versand von Werbung, bis
auf Widerspruch. In diesem Fall erfolgt eine Weitergabe der Daten an den
Versanddienstleister. Sie haben das Recht, der Verwendung lhrer personenbezogenen Daten
zum Zweck der Direktwerbung jederzeit durch schriftliche Mitteilung zu widersprechen. Im Fall
des Widerspruchs werden lhre personenbezogenen Daten nicht mehr zum Zweck der
Direktwerbung verarbeitet.

Datenschutz - Bitte ankreuzen:

. - . [ ] Zahlungsbedingungen, Stornobedingungen sowie Datenschutzerkldrung gelesen
Ean|II|gung. und akzeptiert.
Datum/Unterschrift:
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